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*  วิศวกรควบคุมระดับสามัญวิศวกรโยธา 
*  ผูจัดการสวนบริหารงานกอสราง บริษัท เอเชี่ยน พร็อพเพอรตี้ ดีเวลลอปเมนท จำกัด (มหาชน) 

>>> 

ตอจากฉบับที่แลว 

            8. บรษิทัผูประกอบการ 
สุดทายเมื่อคุณทำการพิจารณา

รายละเอียดในหัวขอตางๆ ที่ไดกลาว

ไปทั้งหมดแลว คงตองคำนึงถึงผูที่จะ

มาดำเนินการวามีประสิทธิภาพมากนอยเพียงไร ปจจัยนี้ก็มี

ความสำคัญอยูมากเชนกัน เพราะคอนโดมิเนียมสวนใหญ

เปนโครงการที่ขายกอนที่จะสรางเสร็จ ฉะนั้นขอมูลตางๆ ที่

เราไดรบัทราบจากพนกังานขายนัน้อาจมคีวามคลาดเคลื่อนไป

จากสภาพจริงเมื่อกอสรางเสร็จ ทั้งนี้หากผูประกอบการ

ดำเนินการดวยเจตนาที่ดี ซื่อสัตยตอลูกคาแลวนั้น การ

เปลี่ยนแปลงใดๆ ที่เกิดขึ้นจะอยูบนพื้นฐานที่เหมาะสมและ

ไมเอาเปรียบลูกคา ตองยอมรับครับวาสาเหตุของการ

เปลี่ยนแปลงในโครงการบางอยางนั้นเกิดขึ้นอยางสุดวิสัย

จริงๆ ซึ่งอาจเกิดจากหนวยงานทางราชการสั่งแกไข หากทาง

โครงการไมแกไขก็ไมสามารถดำเนินการกอสรางตอไปได 

ทั้งนี้คงตองอาศัยความเห็นใจและมีน้ำใจอะลุมอลวยตอกัน

ระหวางผูซื้อและผูขายที่จะยอมรับเงื่อนไขใหม แตถาทั้งผูซื้อ

และผูขายตั้งอยูบนพื้นฐานของการไมเอาเปรียบซึ่งกันและ

กันแลว ก็คงจะตกลงกันไดไมยาก 

แตก็ตองยอมรับครับวาก็มีผูประกอบการบางสวนที่

เปลี่ยนแปลงเงื่อนไขตางๆ เพื่อเอาเปรียบลูกคา ฉะนั้นเราใน

ฐานะผูจะซื้อจะตองลองหมั่นหาขาวสารของผูประกอบการ

รายนั้นๆ เพื่อพิจารณาดูวานาเสี่ยงซื้อหรือไมกับผูประกอบ

การรายนี้ ที่ตองใชคำวา “เสี่ยง” เพราะเนื่องจากเราไมไดเห็น

ของกอนซื้อตองอาศัยความเชื่อใจเทานั้น วา ผูประกอบการ

จะไมเอาเปรียบเรา เพราะบานไมเหมือนรถยนตหรือเครื่อง

ใชไฟฟาที่ผลิตขึ้นมาจากโรงงานซึ่งมีโอกาสผิดพลาดนอย 

(แมจะมีโอกาสผิดพลาดนอยก็ยังมีขาวทุบรถประจานสื่อเกิด

ขึ้น) แตบานหรืออาคารเปนการทำขึ้นมาดวยมือคน (hand 

made) มีโอกาสผิดพลาดไดสูงและที่สำคัญคือไมไดเห็นของ

จริงกอนซื้อ แตตองตัดสินใจบนกระดาษที่เขานำมาสรางฝนใหกับเรา 

เมื่อเราตัดสินใจซื้อไปแลว เราอาจทำการหาขอมูลของผูประกอบการ

รายนั้นๆ วามีผลงานเกาๆ ที่ดำเนินการเสร็จไปแลวเปนอยางไร มีปญหามาก

นอยเพียงใดและมีการจัดการกับปญหานั้นอยางไร ผูประกอบการบางราย

เคยทำโครงการแลวมีปญหามากและไมรับผิดชอบเขามาดูแลซอมแซม อาจ

จะทำการหนีไปเปดบริษัทใหม ตั้งชื่อใหม ทั้งนี้เราจะตองมีขอมูลวาบริษัทนี้มี

ใครเปนเจาของหรือมีใครเปนผูบริหาร หากเปนหนาเดิมๆ กับโครงการเกาๆ ที่

เคยสรางปญหาไวก็อยาเสี่ยงไปวัดใจกับเขาอีกเลยครับ  

นอกจากผลงานที่เราตองติดตามหาขอมูลอีกเรื่องหนึ่งที่จะตอง

ติดตามคือความมั่นคงทางการเงินของบริษัท ซึ่งก็เปนปจจัยเสี่ยงอีกอยาง

หนึ่งเชนกัน หากเปนบริษัทผูประกอบการที่จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย

แหงประเทศไทย เราอาจจะหาขอมูลไดไมยาก เนื่องจากสามารถตรวจดูงบ

การเงินตางๆ ได แตถาเปนบริษัทจดทะเบียนทั่วไปก็อาจจะหาขอมูลได

ลำบาก ทั้งนี้อาจพอหาไดจากการติดตามขาวสารขอมูลทางอสังหาริม- ทรัพย

จากสื่อตางๆ 

 

เคล็ดลับประเมินอยางงายสำหรับผูไมมีเวลาหาขอมูล 
หากคุณไมมีเวลาที่จะไปหาขอมูลตางๆ มากมาย อาจนำหลักการ

ประเมินศักยภาพของผูประกอบการรายนั้นๆ ไดโดยคราวๆ ของผมไปใชดู
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ก็ไดครับ ผมจะดูจากสื่อที่ทางผูประกอบการใชวามีความสวยงามเหมาะสม

แคไหนและทดลองโทรไปสอบถามกับพนักงานขายโครงการ เชื่อหรือไมครับ

วาเมื่อไดพูดคุยกับพนักงานขายเพียงไมกี่นาทีก็จะทำใหเราพอทราบไดแลว

ครับวาคุณภาพของโครงการนี้อยูในระดับไหน หากคุณโทรไปแลวพนักงาน

ขายพูดจากับคุณหวนๆ ไมเอาใจใสคุณ หรือแสดงถึงความไมมีใจรักที่จะให

บริการ (Service mind) อธิบายขอมูลโครงการแบบงูๆ ปลาๆ เอาแตบอกปด 

(หลอก) ใหคุณเขามาที่สำนักงานขาย นั่นละครับสัญญาณอันตรายเลยละ 

อยาไดเขาไปยุงกับโครงการนั้นเชียว แตหากพนักงานขายเอาใจใสลูกคาและ

อธิบายขอมูลโครงการไดอยางละเอียดก็อยาเพิ่งสรุปจะตอง

ลองไปทำความรูจักกับโครงการนั้นโดยละเอียดอีกที 

เมื่อเราทราบขอควรรูทั้ง 8 ขอของโครงการแลว จะ

ตองนำมาประมวลผลดูวาจะพิจารณาซื้อหรือไม หากเรามี

โครงการที่สนใจอยูในละแวกเดียวกันอยูหลายโครงการ การ

ที่ เราจะทำการพิจารณาเปรียบเทียบขอมูลโครงการบน

อากาศอาจจะเขาใจยากไปซักนิด ผมจึงแนะนำใหทำตาราง

เปรียบเทียบขอมูลโครงการ ดังนี้ 

เมื่อเราทำการสรุปขอมูลเปนหมวดหมู ทำใหสามารถเปรียบเทียบรายละเอียดตางๆ จุดเดนจุดดอยไดละเอียดแมนยำมากยิ่งขึ้น เปนผล

ใหเราตัดสินใจบนพื้นฐานของขอมูลไดมากขึ้น แทนที่จะตัดสินใจดวยอารมณ หรือความรูสึกชั่ววูบ 

สดุทายนีห้วงัวาผูทีต่องการซือ้คอนโดมเินยีมไวเปนทีอ่ยูอาศยั หรอืเอาไวลงทนุคงจะสามารถตดัสนิใจซือ้ไดอยางมัน่ใจมากยิง่ขึน้นะครบั 

หากคุณมีคำถาม ปญหา อยากเขามารวมแบงปนประสบการณเกี่ยวกับเรื่องงานกอสราง หรือมีขอเสนอแนะ ติชม ผมยินดีรับฟงผาน

ทางอีเมล kobdeksangban@yahoo.co.th ครับ 
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