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6. การขยับอยางคลองแคลว “พรอม เล็ง ยิง” ยังใชไดในกระบวนการ

สรางธุรกิจอินเทอรเน็ต แตระยะเวลาของอาการ “พรอม” และ “เล็ง” นั้น จะ

ตองเร็วและคลองตัว ธุรกิจไมสามารถใชเวลาเตรียมความพรอมโดยใชหนวย

ป ธุรกิจไมสามารถใชเวลาเล็งเปาเปนโดยใชหนวยเดือน อาการ “พรอมเสมอ 

พรอมทุกเมื่อ” หรืออาการ “เล็งผิด เล็งใหม” จึงเกิดขึ้นอยูเสมอและเปน

เรื่องปกติสำหรับธุรกิจอินเทอรเน็ต จะดูแปลกก็เฉพาะแตผูเลนที่ยังไมคุน

เคยเทานั้น จุดแวะตรวจสอบสมรรถนะสำหรับพาหนะดอทคอมนั้นจะอยูที่

ทุกๆ 90 วันเปนอยางชา ในขณะที่บางองคกรใชเวลาที่ทุก 30 วันดวยซ้ำไป 

เทคนิคในการขยับตัวอยางคลองแคลวและไดเรื่องไดราวนั้น คือการเลือกเริ่ม

ตนกับไอเดียใหญแตขนาดโครงการมีขนาดเล็กและมีอัตราการเติบโตสูง หรือ

เรียกแบบภาษาชาวบานวา “คิดแบบใหญยักษ แตทำแบบเล็กพริกขี้หนู” วิธี

นี้จะทำใหธุรกิจเริ่มตนหรือเปลี่ยนแปลงไดอยางรวดเร็วและคลองตัว อีก

ทั้งมีความเสี่ยงต่ำ สิ่งนี้มักจะไมเกิดขึ้นในองคกรที่มีขนาดใหญ ซึ่งจะเต็ม 

ไปดวยความเชื่องชาและยืดยาดและเปนปจจัยที่ไมเอื้อตอการนำธุรกิจขึ้นสู

อินเตอรเน็ต เราจึงมักไดเห็นการสรางธุรกิจอินเตอรเน็ตขององคกรใหญๆ 

ดวยการแยกหนวยธุรกิจเน็ตออกมาตางหากจากบริษัทแม เพื่อใหไดมาซึ่ง

องคประกอบของความรวดเร็วและความคลองตัวดวยประการฉะนี้  

7. การผสานหนวยธุรกิจและเทคโนโลยี “ธุรกิจอิเล็กทรอนิกส คือ 

ธุรกิจ + เทคโนโลยี” การสรางสัมพันธภาพระหวางธุรกิจและเทคโนโลยี 

ใหเปนหนึ่งเดียวอยางกลมกลืน คือปจจัยหลักของความสำเร็จในธุรกิจอิน- 

เทอรเน็ต ผูบริหารจะตองสรางสภาพแวดลอมใหเกิดการทำงานรวมกันระหวาง

นักเทคโนโลยี นักการตลาด นักกฎหมาย นักการเงิน อยางมีประสิทธิผล โดย

ปกตินักเทคโนโลยีจะรับหนาที่พัฒนาบริหารโครงสรางและระบบงานที่อยูใน

กระบวนการทางธุรกิจในฐานะผูสนับสนุนขอตอทางธุรกิจ ในขณะที่ผู

บริหารธุรกิจจะใหความสำคัญและจัดสรรงบประมาณในสวนเทคโนโลยีให

อยางเหมาะสมและสอดคลอง ในทางปฏิบัติแตละโครงการควรจะตอง

สามารถดำเนินการใหแลวเสร็จและเห็นผลไดภายใน 3-6 เดือน โดยมีการให

ผลตอบแทนที่มากกวาตนทุนของโครงการภายในระยะเวลา

ไมเกิน 1  ป  

8. การสรางพันธมิตรธุรกิจ อินเทอรเน็ตทำใหเกิด

เครือขายสื่อสาร ธุรกิจอินเทอรเน็ตก็ตองอยูโดยอาศัยเครือ-

ขายธุรกิจเชนเดียวกัน ทัศนคติในเรื่องของการสรางอาณาจักร

ธุรกิจที่ตัวเองเปนเจาของแตเพียงผูเดียวไมสามารถใชบน 

อินเทอรเน็ตได แมแตธุรกิจขนาดใหญในปจจุบันหลายราย

ยังตองเปนพันธมิตรกับบริษัทอินเทอรเน็ตเกิดใหมเชนกัน 

ธุรกิจจึงตองแยกแยะใหออกวา อะไรที่ควรทำภายในองคกร 

อะไรที่ควรใชเครือขายพันธมิตร สิ่งนี้ถือเปนสวนสำคัญอีก

สวนหนึ่ง ซึ่งสามารถกำหนดบทบาทและทิศทางของธุรกิจ

อินเทอรเน็ตที่จะดำเนินไปอยางมีนัยสำคัญ หากธุรกิจมัวแต

ลงทุนและกระทำทุกอยางเองภายในองคกรก็อาจจะไมสามารถ

ทันตอการแขงขันหรือสภาพแวดลอมที่เปลี่ยนแปลงไป แต

หากธุรกิจไมฉลาดพอที่จะคงไวซึ่งจุดแข็งหรือแกนทางธุรกิจ

ของตนเองไวภายในองคกรแตใชเครือขายภายนอก ธุรกิจก็

อาจตองประสบกับความลมเหลวไดในพริบตา เนื่องจากขาด

ภูมิคุมกันหรือเกราะกำบังทางธุรกิจจากคูแขงขันรายอื่นหรือ

แมแตจากพันธมิตรทางธุรกิจดวยกันเอง ประโยชนที่ไดจาก

การอยูในเครือขายพันธมิตรอีกประการหนึ่ง คือการคนพบ

ทางโมเดลธุรกิจใหมๆ ในเครือขายหรือการที่พันธมิตรเปน 

ผูจุดประกายให เพราะความที่เครือขายพันธมิตรมิไดจำกัด

โดยภูมิประเทศ ความหลากหลายของวัฒนธรรมในแตละ

พื้นที่ จะสรางใหเกิดรูปแบบใหมๆ ทางธุรกิจรวมถึงตลาด

ใหมๆ ที่คาดไมถึง  

ตอจากฉบับที่แลว ตอจากฉบับที่แลว 
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